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Altdorfer Versicherungsexperte Roger Hauger sagt,
worauf man bei Versicherungen achten muss

Der 40-Jahrige ist der einzige unabhangige Versicherungsexperte im

Kanton Uri. Motiviert zu seinem Job wurde er durch seinen Vater.

Markus Zwyssig 1g 119020, 05.00 Uhr

Exklusiv fiir Abonnenten

Die beruflichen Wege verlaufen nicht immer so, wie man
es sich vorstellt. Es war 2003, also vor 17 Jahren.
Nachdem er eine Lehre bei der Urner Kantonalbank
gemacht hatte, war Roger Hauger auf Reisen in Amerika
und Asien. Sein Ziel war es damals, im Winter eine
Tauchschule in Thailand zu betreiben und im Sommer in
der Schweiz zu arbeiten.

Just zu dieser Zeit hatte sein Vater Martin Hauger, der
seit vielen Jahren im Versicherungsgeschaft tatig ist,
Probleme mit seiner Achillesferse und musste operiert
werden. Da half Roger Hauger aus und rutschte
ebenfalls ins Versicherungsgeschaft. Zusammen mit
seinem Vater baute er die Firma Hausura auf. Vor drei
Jahren hat Roger Hauger diese ibernommen und eine
GmbH daraus gemacht.



Gewaltige Unterschiede bei den Pramien

Roger Hauger ist unabhangiger Versicherungsexperte.
Der einzige im Kanton Uri, wie er betont. «In anderen
Kantonen gibt es meist viele unabhangige
Versicherungsexperten respektive Broker oder Makler,
wie man sie auch nennt.» In Uri kennt man diese noch
wenig — zu wenig, findet Hauger. «Weil wir die Angebote
der verschiedenen Anbieter kennen, ist unsere Palette
viel breiter als beim Berater einer bestimmten
Versicherung.» Und der zweifache Familienvater weiss:
«Bei Versicherungen lohnt sich der Vergleich. In jeder
Branche gibt es zum Teil gewaltige Unterschiede bei den
Pramien fir ein gleichwertiges Produkt.» Der 40-jahrige
Altdorfer hat Kurse bei verschiedenen
Versicherungsanbietern besucht und sich als
Versicherungsvermittler fortlaufend weitergebildet.

Roger Hauger vor dem Sitz seines Unternehmens.
Bild: Markus Zwyssig (Altdorf, 27. Oktober 2020)



Wie finanziert sich ein unabhangiger
Versicherungsexperte? Roger Hauger erhalt von den
Versicherungen jahrlich eine sogenannte
Betreuungscourtage. Wenn er flir einen Kunden eine
gunstigere Versicherung abschliessen kann, dann heisst
das fir Hauger, er erhalt weniger Geld. Gleichzeitig hofft
er jedoch, dass er weiter empfohlen wird und durch seine
Beratung neue Kunden gewinnen kann. Berat er Kunden
im Bereich von Krankenkassen, verlangt er eine Gebuhr.
«In vielen Fallen bekomme ich keine Provision von den
Krankenkassen und habe aber trotzdem viel Aufwand»,
erklart er. «Das lohnt sich fir die Kunden. Die Ersparnis
ist grosser als die bezahlte Gebuhr», gibt sich Hauger
selbstsicher.

Bis Ende November kann man Grundversicherung
wechseln

Aktuell in den Fokus rucken die Krankenkassen. Bis Ende
November kann man die obligatorische
Grundversicherung wechseln. In diesem Bereich muss
jede Anbieterin im Krankheitsfall dieselben
medizinischen Leistungen vergiiten. Anderungen in den
Zusatzversicherungen sind nur moglich, wenn sich die
Pramien andern. Ohne Pramienanderung lauft die
Kindigungsfrist Ende September, bei einigen
Versicherungen sogar Ende Juni aus.

Bei der Krankenkasse empfiehlt der
Versicherungsexperte, die Franchise bei 300 Franken



festzulegen, wenn man viel zum Arzt muss. Eine
Franchise von 2500 Franken wahlt, wer jung und gesund
ist, selten zum Arzt geht und fir weniger als 1800
Franken im Jahr medizinische Leistungen braucht. Die
Wahl mittlerer Franchisen lohne sich nicht, weil die
Rabatte zu tief seien. Sinn mache es, ein Hausarztmodell
zu wahlen. Auch bei den Zusatzversicherungen gibt es
einige Tipps, was man beachten muss (siehe Box).

Uri hat zusammen mit Appenzell Innerrhoden die
giinstigsten Pramien

Uri gehort zusammen mit Appenzell Innerrhoden
schweizweit zu den gunstigsten Kantonen bei der
Krankenkassenpramie. Zum Vergleich zieht Roger Hauger
eine Versicherung mit 300 Franken Franchise ohne Unfall
und als Standardmodell heran. In Appenzell Innerrhoden
liegen die Pramien bei 309 bis 414 Franken. In Uri sind
diese zwischen 322 und 450 Franken. Ob- und Nidwalden
liegen im ahnlichem Preisrahmen, ebenso Schwyz. Luzern
ist rund 70 Franken teurer. Die hochsten Pramien zahlt
man in Basel Stadt und Genf: Dort liegen sie 200 Franken
hoher.

Braucht es Vollkasko oder reicht Teilkasko?

Bei einem Junglenker, der ein Auto leasen will, kann es
fur gleichwertige Versicherungsdeckungen
Pramienunterschiede bis zu 2000 Franken geben.
Versicherungsleistungen sind eine Frage des
personlichen Budgets. Fur einen Junglenker geht es ins



Geld, wenn er ein teures neues Auto leasen und eine
Vollkasko-Versicherung abschliessen will. Roger Hauger
empfiehlt, zuerst ein glinstigeres Occasionsfahrzeug zu
kaufen und eine Teilkasko-Versicherung abzuschliessen
und dadurch einiges an Pramien einzusparen.

Nicht immer ist der billigste Anbieter die beste Option.
Zum Beispiel beteiligen genossenschaftlich organisierte
Versicherungen ihre Kunden an ihrem Gewinn und
reduzieren so ihre Jahrespramien. Es gibt
Versicherungen, die bieten europaweite Pannenhilfen
gratis an, bei anderen sind diese kostenpflichtig.
Junglenker bezahlen bei einem Haftpflichtschaden einen
Selbstbehalt von 1000 Franken, wobei gewisse
Gesellschaften dort auf den Selbstbehalt ganzlich
verzichten.



Was man bei Zusatzversicherungen beachten v

muss

Es gibt Zusatzversicherungen, die sich lohnen, da sind
sich Roger Hauger und der Krankenkassenexperte Felix
Schneuwly vom Vergleichsdienst Comparis einig. Wichtig
ist beispielsweise der Zusatz «Allgemeine Abteilung
ganze Schweiz». Geht man freiwillig in einen anderen
Kanton ins Spital, dann bezahlt diese Zusatzversicherung
die Differenz zum Referenztarif des Wohnkantons. Fiir
medizinisch notwendige, ausserkantonale Behandlungen
braucht man diese Zusatzversicherung nicht. Beliebt
sind auch Zahnzusatzversicherungen fir Kinder,
Zusatzversicherungen fiir Alternativmedizin, fur
Krankentransporte und Rettungen sowie Flex-
Versicherungen als Alternative zu den traditionellen
Spitalversicherungen halbprivat und privat.
Flexversicherungen sind glinstiger als Halbprivat
beziehungsweise Privatversicherungen und ermoglichen
bei jedem Spitalaufenthalt ein Upgrade von der
allgemeinen in die halbprivate oder private Abteilung,

wenn man den erhohten Selbstbehalt bezahlt.




absichtigen Mittelschulrat und
Schulleitung, an der Kantonalen

System vorzubereiten und zu
unterrichten», schreibt die Re-

plilchtungskredi
von 372 000 Franken

Bald sollen auch an der Mittelschule alle ihren eigenen Laptop haben.

Symbolbild: Nadia Schirll

Er ist zufillig ins Versicherungsgeschift gerutscht

Roger Hauger ist der einzige unabhingige Versicherungsexperte im Kanton Uri. Der 40-Jéhrige gibt Tipps, wie sich Geld sparen lasst.

Die beruflichen Wege verlaufen
nicht immer so, wie man es sich
vorstellt. Es war 2003, also vor
17 Jahren. Nachdem er eine Leh-
re bei der Urner Kantonalbank
gemacht hatte, war Roger Hau-
ger auf Reisen in Amerika und
Asien. Sein Ziel war es, im Win-
ter eine Tauchschule in Thailand
zu betreiben und im Sommer in
der Schweiz zu arbeiten.

Just zu dieser Zeit hatte sein
Vater Martin Hauger, der seit
vielen Jahren im Versicherungs-
geschaft tatig ist, Probleme mit
seiner Achillesferse und musste
operiert werden. Da half Roger
Hauger aus und rutschte eben-
falls ins Versicherungsgeschaft.
Zusammen mit seinem Vater
baute er die Firma Hausura auf.
Vor drei Jahren hat Roger Hau-
ger diese iibernommen und eine
GmbH daraus gemacht.

Gewaltige Unterschiede
beiden Pramien

Roger Hauger ist unabhangiger
Versicherungsexperte. Der ein-
zige im Kanton Uri, wie er be-
tont. «In anderen Kantonen gibt
es meist viele unabhangige Ver-
sicherungsexperten respektive
Broker oder Makler, wie man sie
auch nennt.» In Uri kennt man
diese noch wenig - zu wenig, fin-
det Hauger. «Weil wir die Ange-
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bote der verschiedenen Anbie-
ter kennen, ist unsere Palette
viel breiter als beim Berater
einer bestimmten WVersiche-
rung.» Und der zweifache Fami-
lienvater weiss: «Bei Versiche-
rungen lohnt sich der Vergleich.
Injeder Branche gibt eszum Teil
gewaltige Unterschiede bei den
Pramien fiir ein gleichwertiges
Produkt.» Der 40-jihrige Alt-
dorfer hat Kurse bei verschiede-
nen Versicherungsanbietern be-
sucht und sich als Vermittler
fortlaufend weitergebildet.

Wie finanziert sich ein unab-
héngiger Versicherungsexperte?
Hauger erhilt von den Versiche-
rungen jahrlich eine sogenannte
Betreuungscourtage. Wenn er
fiireinen Kunden eine glinstige-
re Versicherung abschliessen
kann, heisst das fiirihn, er erhilt
weniger Geld. Gleichzeitig hofft
er jedoch, dass er weiter emp-
fohlen wird und neue Kunden
gewinnen kann. Berdt er Kun-
den im Bereich von Krankenkas-
sen, verlangt er eine Gebiihr. «In
vielen Fillen bekomme ich kei-
ne Provision von den Kranken-
kassen und habe aber trotzdem
viel Aufwand», erklart er. «Das
lohnt sich fiir die Kunden. Die
Ersparnis ist grosser als die be-
zahlte Gebiihr», gibt sich Hau-
ger selbstsicher.

Aktuell in den Fokus riicken die
Krankenkassen. Bis Ende Monat
kann man die obligatorische
Grundversicherung wechseln. In
diesem Bereich muss jede An-
bieterin im Krankheitsfall diesel-
ben medizinischen Leistungen
vergiiten. Anderungen in den
Zusatzversicherungen sind nur
moglich, wenn sich die Primien
dndemn. Ohne Primieninderung
lauft die Kiindigungsfrist Ende
September, bei einigen Versiche-
rungen sogar Ende Juni aus.

«Es gibt gewaltige
Unterschiede bei
den Pramien flir
ein gleichwertiges
Produkt.»

V Hauger

Versicherungsexperte

Bei der Krankenkasse empfiehlt
der Versicherungsexperte, die
Franchise bei 300 Franken fest-
zulegen, wenn man viel zum
Arzt muss. Eine Franchise von
2500 Franken wihlt, wer jung
und gesund ist, selten zum Arzt
geht und fiir weniger als 1800
Franken im Jahr medizinische
Leistungen braucht. Die Wahl
mittlerer Franchisen lohne sich
nicht, weil die Rabatte zu tief
seien. Sinn mache es, ein Haus-
arztmodell zu wihlen. Auch bei
den Zusatzversicherungen gibt
eseinige Tipps, was man beach-
ten muss (siehe Box).

Tiefe Kosten
im Kanton Uri

Uri gehort zusammen mit Ap-
penzell Innerrhoden schweiz-
weit zu den giinstigsten Kanto-
nen bei der Krankenkassenpri-
mie. Zum Vergleich zieht Roger
Hauger eine Versicherung mit
300 Franken Franchise ohne
Unfall und als Standardmodell
heran. In Appenzell Innerrho-
den liegen die Pramien bei 309
bis 414 Franken. In Uri sind die-
se zwischen 322 und 450 Fran-
ken. Ob- und Nidwalden liegen
im &hnlichem Preisrahmen,
ebenso Schwyz. Luzern ist rund
70 Franken teurer. Die hdchsten
Primien zahlt man in Basel
L

Stadt und Genf: Dort liegen sie
200 Franken hoher.

Bei einem Junglenker, der
ein Auto leasen will, kann es fiir
gleichwertige Versicherungsde-
ckungen Pramienunterschiede
bis zu 2000 Franken geben. Ver-
sicherungsleistungen sind eine
Frage des personlichen Budgets.
Fiir einen Junglenker geht es ins
Geld, wenn er ein teures neues
Auto leasen und eine Vollkas-
ko-Versicherung abschliessen
will. Roger Hauger empfiehlt,
zuerst ein gilinstigeres Occa-
sionsfahrzeug zu kaufen und
eine Teilkasko-Versicherung ab-
zuschliessen und dadurch eini-
ges an Pramien einzusparen.

Nicht immer ist der billigste
Anbieter die beste Option. Zum
Beispiel beteiligen genossen-
schaftlich organisierte Versiche-
rungen ihre Kunden an ihrem
Gewinn und reduzieren so ihre
Jahrespramien. Es gibt Versiche-
rungen, die bieten europaweite
Pannenhilfen gratis an, bei an-
deren sind diese kostenpflichtig.
Junglenker bezahlen bei einem
Haftpflichtschaden  einen
Selbstbehalt von 1000 Franken,
wobei gewisse Gesellschaften
dort auf den Selbstbehalt ginz-
lich verzichten.

Markus Zwyssig

Das ist zu beachten bei
Zusatzversicherungen

Es gibt Zusatzversicherungen,
die sich lohnen, da sind sich Ro-
ger Hauger und der Krankenkas-
senexperte Felix Schneuwly vom
Vergleichsdienst Comparis ei-
nig. Wichtig ist etwa der Zusatz
«Allgemeine Abteilung ganze
Schweiz». Geht man freiwillig in
einen anderen Kanton ins Spital,
dann bezahlt diese Zusatzver-
sicherung die Differenz zum Re-
ferenztarif des Wohnkantons.
Fiir medizinisch notwendige,
ausserkantonale Behandlungen
braucht man diese Zusatzver-
sicherung nicht.

Beliebt sind auch Zahnzu-
satzversicherungen flr Kinder,
Zusatzversicherungen fiir Alter-
nativmedizin, fiir Krankentrans-
porte und Rettungen sowie
Flex-Versicherungen als Alterna-
tive zu den traditionellen Spital-
versicherungen halbprivat und
privat. Flexversicherungen sind
glinstiger als Halbprivat- oder
Privatversicherungen und er-
maglichen bei jedem Spitalauf-
enthailt ein Upgrade in die halb-
private oder private Abteilung,
wenn man den erhthten Selbst-
behailt bezahit. (MZ)






